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NOVO DESENROLA

O presidente Luiz Indcio Lula da Silva lanca, hoje, nova etapa do programa que beneficia quem mantem em dia 0s
pagamentos, ap6s negociacodes, oferecendo melhores condicdes. Os detalhes serdo anunciados em ceriménia no Planalto
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A proposta é facilitar com juros menores, mais parcelas e prazos

» RAPHAEL PATI

programa Desenrola, voltado para

arenegociacdo de dividas em atra-

SO COIM juros e prazos mais atrativos

do que os convencionais, chega a
uma nova fase nesta semana. Como anteci-
pado em diferentes ocasides pelo presiden-
te da Reptiblica, Luiz Indcio Lula da Silva, e
pelo ministro da Fazenda, Dario Durigan,
lancam, hoje, a versao do mesmo progra-
ma para os adimplentes.

O foco é incentivar a adimpléncia por
meio da renegociacao de dividas que ja fo-
ram pactuadas e estdo sendo pagas em dia,
mas que contam com prazos muito longos
e/ou juros mais elevados do que o normal.
Aideia é dar mais folego as familias que,
mesmo tendo condicdes de cumprir com
as obrigacdes financeiras, sentem o peso dos
juros altos a cada més.

Em visita na semana retrasada a Comis-
sdo de Agricultura, Pecudria, Abastecimento e

overno vai premiar
0s bons pagadores

Desenvolvimento Rural, 0 ministro da Fazen-
da, Dario Durigan, adiantou que o governo
federal iria premiar os “bons pagadores, que
mantém em dia as contas. “Esse o valor que a
gente precisa defender. E reconhecer que se
em algum momento nds tivemos uma divida,
um servico de divida alto por conta dos juros,
que a gente pode, com uma economia forte,
ajudar as pessoas do pais a voltarem a pagar
em dia as suas prestacoes’ disse.

A ampliacdo do programa para os bons
pagadores, no entanto, nao agradou as ins-
titui¢des financeiras e o sistema bancario.
Se na primeira fase do Desenrola, a resis-
téncia dos bancos foi velada ou quase ine-
xistente, com a inclusao dos adimplentes, a
reacao deve ser outra. A Federacao Brasilei-
ra de Bancos (Febraban) sinalizou sua con-
trariedade por meio do presidente da enti-
dade, Isaac Sidney.

Para Sidney, o Desenrola Adimplentes
sofre uma “resisténcia da industria bancaria’,
como um todo, e trata-se de um “programa

Uy

genérico” “A necessidade de reforco de uma
garantia e repactuar, de uma forma genérica,
dividas que ndo tém atraso, é estimular a ina-
dimpléncia, é fazer com que haja impactosre-
levantes na racionalidade econdmica daque-
la operacao’, afirmou.

Em junho, o secretdrio de Reformas Eco-
nomicas, Regis Dudena, rebateu as criticas
sobre a medida. Ele ressaltou que a inicia-
tiva serve como um incentivo para a adim-
pléncia, e ndo como estimulo ao atraso: “As
pessoas tomaram esse crédito a juros muito
altos e estdo pagando. Elas precisam receber
um alivio neste momento, incentivando-as
a permanecer adimplentes”

A nova etapa do Desenrola Adimplen-
tes ocorre as vésperas do inicio do perio-
do de Defeso Eleitoral, quando a legisla-
¢édo proibe a publicidade de “atos, progra-
mas, obras, servicos e campanhas” por 0r-
gaos publicos até trés meses antes do pri-
meiro turno das eleicoes — 4 de julho, no
proximo sabado.
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Novos acordos reduzirao
dependéncia dos EUA

as mais distintas reunioes e ro-
dadas de megociagdo, o co-
mércio exterior estd entre o0s
temas principais desde que o
presidente dos Estados Unidos, Donald
Trump, assumiu pela segunda vez a Ca-
sa Branca. Além de ser assunto cons-
tante do republicano em discursos —
que acusa diretamente outros paises
de prdtica predatdria e injusta com o0s

TARIFACO

O mercado estd surpreso e essa é uma
das razoes pelas quais muitos paises estdo
tentando diversificar e nao depender tan-
to do mercado americano, porque o custo
da inseguranca é muito alto.

PODER DE DECISAQ

Como a palavra final acaba sendo dele
(Trump), mais do que em outros governos
americanos, vocé acaba mesclando temas.
Isso ndo é totalmente inédito. Mas com es-
sa reincidéncia, principalmente com re-
lacdo aos Estados Unidos, é muito inco-
mum. E ai vocé tem paises, como € o caso
do Brasil, que é um pais grande e complexo
demais para vocé achar que vai conseguir
resolver alguma coisa sobre minerais cri-
ticos, por exemplo, sem o Congresso bra-
sileiro participar, sem o Judiciario partici-
par. Muitas vezes, nos Estados Unidos nao
ha essa diferenca.

ANO ELEITORAL

Estamos em ano eleitoral no Brasil em
que a preocupacao nao é a questao exter-
na. A preocupacdo sao, fundamentalmen-
te, temas e debates internos e que nao per-
mitem que o Brasil coloque isso como prio-
ridade. Além do mais, os Estados Unidos
mencionam temas de negociacao, como
¢é 0 caso de minerais criticos, ou como é a
questao, por exemplo, relativa as redes so-
ciais, que nem sequer dependem do exe-
cutivo. Ha questoes ali que estao no Legis-
lativo brasileiro e no Judicidrio brasileiro,

norte-americano — as tarifas viraram
um instrumento de intimidacdo interna-
cional pelos EUA, com o objetivo de ob-
ter acordos comerciais mais vantajosos,
como destacam especialistas no assunto.
Secretdrio de Comércio Exterior durante
o segundo mandato do presidente Luiz
Indcio Lula da Silva, Welber Barral —
que também é socio-fundador da BM]
Consultoria — acredita que o mercado

que mesmo que 0 governo quisesse nego-
ciar, ndo conseguiria [resolver].

AMEACAS

O momento é ruim, também, para os
Estados Unidos. Ou seja, o governo Trump
esta pressionado por conta das eleicoes de
novembro, entdo quer ter resultados que
possam mostrar para o seu eleitorado e que
o Brasil ndo fique s6 na sina. O Brasil ndo
€ um pais menor. As ameacas norte-ame-
ricanas e a questao de tarifas nao vao sur-
tir efeito.

INTERESSES

Hoje [0 comércio com] os Estados Uni-
dos corresponde a 9% das exportacdes bra-
sileiras. E 0o menor percentual em 200 anos.
De um lado, vocé tem setores e empresas
que estdo muito afetadas. Mas vocé nao
tem um efeito sobre a economia brasilei-
ra, como um todo. Entao, os Estados Uni-
dos conseguiram acordos com a Argenti-
na, com a Guatemala, com o Equador, que
o Brasil ndo vai aceitar. E acho que eles en-
tendem isso.

DIVERSIFICACAO

Quase todos os paises da América Lati-
na hoje tem a China como principal parcei-
ro comercial. Isso nao é um fendmeno no-
vo. Agora, o que é novo é que desde quan-
do os Estados Unidos comecaram a adotar
essas medidas, todos os paises - ndo ape-
nas os do Mercosul - comegaram a procu-
rar mais acordos comerciais com outros

Jja digeriu as intengdes do presidente nor-

te-americano e agora busca implemen-
tar acordos com diferentes paises e blo-
cos, para reduzir a dependéncia sobre os
EUA. Entre as oportunidades menciona-
das pelo especialista, estd o acordo com
a Unido Europeia, que abre as portas
para um mercado de renda média su-
perior. Confira os principais trechos da
entrevista com o ex-secretdrio.

parceiros, para poder diversificar. Entao,
vocé tem um aumento de comércio com
outros parceiros.

PREOCUPACAO

Estamos tendo muita demanda no escri-
tério, por exemplo, de varias empresas ex-
portadoras brasileiras que estdo sendo afe-
tadas pelos Estados Unidos e estdo aprovei-
tando agora para fazer mais investimento,
promocao e eventos na Europa, porque o
acordo com a Unido Europeia foi fechado.
Entao, vocé estd tendo uma diversificacao
que € do préprio setor privado, que busca
alternativas. Essas empresas nao podem fi-
car esperando encerrar negociacao. Elas tém
que exportar. E, por conta disso, elas estao
buscando alternativas.

OPORTUNIDADES

No caso das commodities, carne e ali-
mentos, em geral, o Brasil aumentou muito
a exportacao para México, Oriente Médio,
Europa e Asia. No caso de alguns produtos
industrializados, o setor moveleiro esta em
busca de novos acordos, com EFTA, Unido
Europeia, onde os produtos ficam mais com-
petitivos, para desviar a exportacao para la.

COMPLEXIDADE

Agora, os Estados Unidos estdo ameacan-
do aumentar as tarifas sobre o Brasil e eles
nao dizem exatamente o que querem. Pe-
lo menos é isso que a gente tem ouvido. Os
Estados Unidos querem uma proposta bra-
sileira e essa proposta, em alguns temas, é
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muito mais complexa, porque depende de
articulacdo com o Congresso e com o Supre-
mo. Entdo ndo é algo tao simples que possa
ser resolvido em uma semana.

UE-MERCOSUL

0 acordo com a Unido Europeia foi uma
grande conquista. E um mercado de 700 mi-
lhées de pessoas com poder aquisitivo mui-
to alto. Entao, alguns setores, de cara, ja vao
ganhar, como alimentos, café, etc., que em-
bora jé tenha um efeito imediato, vocé ja tem
um efeito de médio e longo prazo, que é a
integracao produtiva das empresas e 0 in-
vestimento europeu. Agora, cada empresa
tem uma estratégia e tem algumas particu-
laridades. No mercado de jato executivo, o
maior do mundo é os Estados Unidos. Vo-
cé ndo consegue vender jato executivo sem
eles. Entdo, vocé tem um mercado mais ou
menos limitado em outras partes do mundo.

PRODUTOS CORINGA

Eu separo o que é commodity do que é
produto industrializado. A commodity vai

sl

ser vendida. A maior ou menor preco, vocée
vai vender soja em algum lugar do mundo.
As vezes vocé vende a soja sem nem saber
para onde ela esta indo. Ela passa por va-
rias frentes e vai para algum lugar. Com o
acucar é a mesma coisa. Um mercado de
acucar gigantesco é a Europa, que o Brasil
vai crescer. E um mercado de nicho, mas é
um mercado de muitos milhées.

DEPENDENCIA

Quando se trata de linhas de consu-
mo, como os cal¢ados, hoje é muito de-
pendente dos Estados Unidos e vai se tor-
nar mais competitivo na Europa. Méveis,
mesma coisa. Nao tem que pagar tarifa na
Europa e vai deixar o produto brasileiro
mais competitivo. E algo que vocé conse-
gue mudar de um dia para o outro? Nao.
Vocé precisa de promocao, vocé precisa
de marketing, vocé precisa de distribui-
¢do, voce precisa de financiamento. En-
tdo, ndo € algo que vai ter um efeito ime-
diato. Mas as empresas estdo buscando fa-
zer estratégias para que tenham um mer-
cado aberto na Europa.(RP)



