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RAiSSA CABUS | PROCURADORA-CHEFE DA PGFAZ/PGDF
MARCIO WANDERLEY | suBPROCURADOR-GERAL DO DF

Ao CB. Poder os representantes do GDF detalharam como funciona a nova politica pdblica de negociacao
de dividas para pessoas fisicas e juridicas. Parcelamentos podem chegar a 145 meses para empresas

Negocia-DF permite
desconto de até 65%

» BRUNA PAUXIS

m entrevista ao CB.Poder de on-

tem, a procuradora-chefe da Pro-

curadoria Especializada em Tran-

sagdo da PGFAZ/PGDE Raissa Ca-
biis, e o subprocurador-geral do DE, Mdr-
cio Wanderley, deram detalhes sobre o
programa Negocia-DF as jornalistas Ana
Maria Campos e Mila Ferreira. A nova po-
litica puiblica, que serd continua e perma-
nente, possibilitard a negociagdo de divi-
das de pessoas fisicas e juridicas com des-
contos de até 65% e prazo de quitagdo de
até 145 meses.

Qual é a diferenca entre esse
programa Negocia-DF e o
programa Refis, que também
€ uma politica piblica do GDF
para negociacao de dividas?

Raissa Cabus: A transacdo, por meio
do nosso programa Negocia-DF, € uma
politica publica continua e permanente,
e ela vai poder conceder diversos bene-
ficios, dentre os descontos em multas, ju-
ros e acréscimos legais, bem como apro-
veitamento de créditos de ICMS, de preca-
térios, a possibilidade de conceder bene-
ficios de prazos estendidos, de prazos de
parcelamento, moratoria, e deferimento.
Entdo, é uma medida continua e perma-
nente que estara a disposicao do devedor.
Diferentemente do Refis, que é tempora-
rio, unilateral e ndo negocial. Existe uma
lei que vai divulgar esse Programa de Re-
cuperacdo Fiscal e vai impor aquelas re-
gras definidas na legislacdo. Diferente-
mente, a transacao tributaria nao é tempo-
raria, nao é unilateral. Sao concessoes mu-
tuas. Ha a negociacao entre o devedor e o
credor, e que poderao ser concedidos di-
versos beneficios para além do desconto.

Como funcionara o programa?
Quem pode ser atendido?

Mércio Wanderley: Em linhas gerais,
€ um programa, uma politica pablica per-
manente, em que o poder publico possi-
bilita as pessoas a regularizacdo de sua
situacdo de eventual inadimpléncia. Is-
so permite o ingresso de recursos para o
Distrito Federal. Sera objeto de transacao
tanto tributos quanto débitos de nature-
za nao tributaria. Essa transacdo tributa-
ria pode se dar individualmente, para, por
exemplo, pessoas que tenham débitos —
pessoas fisicas ou juridicas —, superiores
aR$ 3 milhoes, ou empresas que estejam
em situacao de faléncia ou em recupera-
cdojudicial. Outra modalidade de transa-
c¢do serd achamada transacao por adesao,
em que a Procuradoria do Distrito Fede-
ral e/ou a Secretaria de Economia lanca-
rdo editais, e esses editais especificarao
as condicdes para que os eventuais de-
vedores possam sanar suas dividas. Nes-
se caso, sdo dividas menores, do cidadao
comum mesmo. Serdo dividas que serdo
especificadas no edital. Poderao ser de
pequeno valor — e aqui no Distrito Fe-
deral a gente considera divida de peque-
no valor dividas abaixo de R$ 39 mil —,
mas poderao ser, por exemplo, débitos
em que haverd um corte do que serd ob-
jeto da transacao. Eu posso, por exemplo,
estipular que sejam débitos de ISS a par-
tir de um determinado valor ou débitos
de IPVA de outro valor, de algum perio-
do. Entao, o edital é que vai dizer, na hi-
potese de transacdo por adesao, as con-
di¢oes de transacao.

Que outras dividas nao tributarias
podem ser quitadas nesse programa?
Raissa Cabis: O programa Negocia-
-DF instrumentaliza a transagao tribu-
taria e ndo tributaria aqui no ambito do
Distrito Federal. A operagdo do Programa
Negocia DF é a politica ptblica concedi-
da pelo Governo do Distrito Federal que
vai possibilitar negociacoes entre credor,
que inclui o Distrito Federal, suas autar-
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Marcio Wanderley deu detalhes de como funcionara o programa Negocia-DF

quias, fundagdes publicas e outros en-
tes distritais, e o devedor, que pode ser
pessoa fisica ou juridica. Terdo por ob-
jeto tanto débitos de natureza tributéria
quanto ndo tributdria, mas esses débitos
devem estar inscritos na divida ativa do
Distrito Federal.

S6 quem nao esta inscrito na divida
ativa pode se inscrever?

Raissa Cabuis: Isso. A transagdo s6 po-
de ocorrer para créditos de natureza tri-
butaria e nao tributdria desde que eles
estejam inscritos em divida ativa, mas a
nossa legislacao permite e faculta ao de-
vedor que possua débitos que ja estejam
vencidos requerer no 6rgao de origem es-
sainscricdo em divida ativa para que pos-
sa consolidar os demais débitos jé inscri-
tos em divida ativa e fazer a transacao de
todos esses débitos.

E como se da a negociacio envolvendo
precatérios? Quem tem crédito para
receber pode usar esse precatorio para
quitar a divida?

Raissa Cabuis: Entdo, os beneficios
concedidos por meio do nosso progra-
ma Negocia-DF podem ser descontos.
Descontos se for de divida tributéria, de
multas, de encargos legais e juros, assim
como débitos que sejam classificados
por ato da Secretaria da Economia como
de dificil recuperacao ou irrecuperaveis.
Também, de débitos de natureza néo tri-
butéria, possivel desconto, inclusive, até
no valor principal. Para além desses bene-

ficios de descontos, como eu mencionei,
é possivel a concessao de prazos diferen-
ciados e especiais e € possivel a utilizacao
também por esses devedores, para quitar
seus débitos, a utilizacao de créditos acu-
mulados de ICMS, desde que homologa-
dos pela autoridade competente, e tam-
bém a utilizagao de precatdrios reconhe-
cidos por decisao judicial transitada em
julgado em desfavor do Distrito Federal.
Entao, o devedor que tenha esses preca-
térios em desfavor do Distrito Federal, ele
vai poder requerer a utilizacdo desses cré-
ditos para abater nas suas dividas.

Quando se fala em parcelamento de
dividas e negociacoes, em relacao
ao Refis, o Ministério Piblico (MP)
sempre aponta que esse programa
pode ajudar a facilitar a vida de quem
& um devedor contumaz, que espera
o momento para negociar facilidades
e acaba nao pagando. Enquanto isso,
aquela pessoa que sempre pagou
certinho acaba sendo penalizada
porque nao tem os mesmos
beneficios. Como funciona isso?
Maércio Wanderley: Os programas de
recuperacao de crédito sdo programas em
que o Estado vé a divida sob duas pers-
pectivas: a possibilidade do contribuin-
te que, por alguma razao, passou por di-
ficuldades e nao pode pagar seu tributo
e, permitindo que, em condices espe-
cificas, aquela pessoa possa regularizar
sua situacao. Isso é muito importante de
ser salientado: que esses programas per-
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Raissa Cabdis informou como serao os beneficios oferecidos pela nova politica

mitem ndo s6 a regularizagdo, mas a con-
tinuidade da empresa e que as pessoas
possam sair de uma condi¢cdo em que
estdo impossibilitadas, eventualmente,
de contratar. Seja no dia a dia, em cre-
didrios, prestacdes, ou seja, em contratar
com a administracdo publica, federal ou
municipal. Em outra perspectiva, € que 0s
créditos que a gente considera como de
dificil recuperacao, eles vém para o Esta-
do, aqueles recursos ingressam e permi-
tem que eles sejam utilizados em politicas
publicas importantissimas. Entao, recur-
$0s como esses, que ingressam na admi-
nistracao, permitem a concessao de be-
neficios como o “Vai de Graga’ permitem
que o poder publico possa pagar as poli-
ticas sociais desenvolvidas pelo governo.
E nessa perspectiva de recursos que o
Estado esperava que nao entrasse e nes-
sa perspectiva de que as pessoas possam
regularizar sua situacao que, tanto a tran-
sacdo quanto o Refis precisam ser visua-
lizados. Criticas existem, e pontualmen-
te a gente vai conversando e dialogando.
Esse projeto de transagdo tributdria é um
exemplo disso. E um projeto que foi cons-
truido no ambito do governo e foi dialo-
gado amplamente na Camara Legislativa
e esta af para ser implementado. Ainda é
o comeco. Alguns erros podem acontecer
na tramitagdo de um processo e os ajustes
acontecerao com a velocidade esperada.

Sobre as exigéncias, sio muitos
descontos e muitos prazos. Tem
amodalidade de adesao e tem

a individual. Por favor, quais
sdo as exigéncias para aderir
a essa politica piblica/

Raissa Cabuis: A nossalegislacao prevé
que é possivel ser exigida uma parcela mi-
nima, uma entrada, além da apresentacao
de garantias pelo devedor e a conversao
em renda de depdsitos que estao vincu-
lados em acoes judiciais relativas aqueles
créditos que estdo sendo transacionados.
Assim, eles sdo convertidos em favor do
DE bem como a manutencdo de garan-
tias prestadas em acdes judiciais relati-
vas a esses débitos que estdo transacio-
nados. Elas tém como exigéncia que haja
essa manutencao das garantias para ser
vinculada a essa transacao, porque o efei-
to dessa transacao, a extingao desses cré-
ditos, s6 ocorre com o cumprimento por
completo dessa negociacdo. Entdo, en-
quanto isso, essas garantias e exigéncias
podem estar vinculadas na negociacao.

Com relacao aos prazos e
descontos, qual o maximo que
podem ser parceladas essas
dividas e o maximo que pode ser
conquistado nesse desconto?

Raissa Cabuis: De forma geral, o des-
conto pode chegar até 65%, inclusive até
70% para empresas que estejam em re-
cuperacao judicial e faléncia. Os prazos
de parcelamento, em regra, sdo de até
120 parcelas, podendo chegar a até 145
parcelas em caso de empresas que se en-
contrem, também, em recuperacéo judi-
cial e faléncia.



