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Duplo pagamento de honorarios em processos
de regularizacao fiscal desestimula adesao

Superior Tribunal de Justiga (STJ)

afetou para julgamento, sob o rito

dos repetitivos, uma importante
questdo envolvendo processos fiscais. Com
o Tema 1.317, a Corte decidira se o contri-
buinte pode ser condenado ao pagamento
de honorarios advocaticios em Embargos
a Execucdo Fiscal quando o processo é ex-
tinto por rentincia ou desisténcia, com o
objetivo de incluir os débitos em programa
de regularizacao fiscal que ja abrange os
honordrios da Procuradoria.

A decisdo final devera ser obrigatoria-
mente aplicada por todos os juizes e tribu-
nais do pais. Para entender a controvérsia
e seu enorme impacto financeiro sobre as
empresas brasileiras, é preciso uma breve
contextualizacao.

E comum que, durante a tramitacéo dos
Embargos a Execucdo Fiscal, apresentados
pelo contribuinte para contestar a cobranca
de determinado tributo, seja editada uma
lei que permita a regularizacao fiscal com
beneficios (como reducao de multas e juros,
além de pagamento parcelado). Geralmen-
te, um dos requisitos para adesao ao pro-
grama é a desisténcia de acoes judiciais e a
rentincia ao direito discutido nelas.

Uma vez tomada essa providéncia pe-
lo contribuinte, o juiz devera homologar a

desisténcia ou rentincia e extinguir o pro-
cesso com resolugdo de mérito (artigo 487,
111, “c’, do C6digo de Processo Civil).

De acordo com o artigo 90 do Cédigo
de Processo Civil, a extingao do processo
por desisténcia ou rentincia implica con-
denacao da parte desistente ao pagamen-
to dos 6nus de sucumbéncia. No entanto,
os proprios programas de regularizacao
fiscal costumam prever que o pagamento
com os beneficios ja abrange os honora-
rios da Procuradoria.

Surge, entdo, a controvérsia: o contri-
buinte deve ser condenado ao pagamento
de honorérios nos Embargos a Execucao
Fiscal mesmo quando esses ja foram quita-
dos no ambito do programa?

Em relacdo ao tema, vale lembrar que
ja existe precedente vinculante do STJ, que
analisou a questdo no ambito federal. No
julgamento do REsp 1.143.320/RS, sob o rito
dos repetitivos (Tema 400), foi fixada a se-
guinte tese: “A condenacao, em honordrios
advocaticios, do contribuinte que formula
pedido de desisténcia dos embargos a exe-
cucao fiscal de créditos tributarios da Fazen-
da Nacional, para fins de adesao a programa
de parcelamento fiscal, configura inadmis-
sivel bis in idem, tendo em vista o encargo
estipulado no Decreto-Lei 1.025/69"

A légica desse julgamento foi que,
especificamente no d4mbito federal: (i) a
Certidao de Divida Ativa (CDA) ja inclui
“encargos legais/honorarios” no percen-
tual de 20% sobre o valor dos débitos; e (ii)
existe previsdo legal de que tais encargos/
honorarios substituem a condenacao do
contribuinte ao pagamento de verba ho-
nordaria nos embargos (artigo 3° do Decre-
to-Lei 1.645/1978 e Stimula 168 do extinto
Tribunal Federal de Recursos).

A jurisprudéncia dos Tribunais de
Justica é oscilante, embora existam deci-
soes aplicando o mesmo entendimento
do Tema 400/ST] as execugoes fiscais de
estados e municipios, nos casos em que
a propria lei instituidora do programa de
regularizacao fiscal deixa claro que os ho-
nordrios estao incluidos.

Contudo, as procuradorias vém sus-
tentando que os honorarios abrangidos
pelos programas de regularizacdo se re-
ferem apenas a execucao fiscal, e ndo aos
embargos. Isso porque, ao contrario das
CDAs federais, que ja incluem honora-
rios, as CDAs estaduais e municipais, via
de regra, referem-se apenas aos débitos
principais. Os honorérios da execugéo
sdo fixados pelo juiz no despacho de ci-
tacdo do executado.

Por isso, as procuradorias argumen-
tam ser possivel cumular os honordrios
da execugdo (quitados via programa)
com os dos embargos (fixados na sen-
tenca de homologacao da desisténcia),
desde que respeitado o teto previsto no
CPC — conforme tese firmada no Tema
587 do STJ.

O problema é que, na maioria das vezes,
as legislacoes estaduais e municipais ndo
especificam claramente quais honorarios
estdo abrangidos pelo programa de regu-
larizacéo fiscal (apenas os da execucdo ou
também os dos embargos), induzindo o
contribuinte ao erro.

Essa indefinicdo gera grave insegu-
ranca juridica. E inadmissivel que o con-
tribuinte, agindo de boa-fé e com base
na interpretacdo razoavel da norma, seja
surpreendido com nova cobranca de ho-
norarios nao prevista expressamente na
legislacdo do beneficio fiscal.

Diante desse cendrio, é essencial
que o STJ fornega uma solucao clara e
célere para a controvérsia, garantindo
seguranca juridica. Caso contrario, ha-
veré desestimulo a adesdo aos programas
de regularizacao, prejudicando tanto os
contribuintes quanto a arrecadacdo dos
préprios entes federativos.
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Tarifaco do Trump: como as
grandes empresas podem se
preparar para os possiveis efeitos
das disputas comerciais?

As tarifas impostas pelo governo dos Es-
tados Unidos comegam a revelar seus efei-
tos na economia global. Com medidas re-
ciprocas sendo adotadas por outros paises,

grandes empresas ja sentem os primeiros
sinais de alerta. Esse é um momento estraté-
gico para se antecipar aos desafios que esse
cendrio pode trazer.

E essencial acompanhar os aconteci-
mentos ao redor do mundo: novas tarifas,
alteracoes legislativas ou mudancas no
comportamento dos stakeholders do seu
mercado. Tudo isso pode impactar dire-
tamente os negécios. No entanto, apenas
observar nao basta. A verdadeira vanta-
gem competitiva estd na capacidade de

adaptacdo. Enxergar a mudanca e manter
as mesmas praticas € ineficaz. Durante a
pandemia, muitos profissionais viram seus
eventos presenciais desaparecerem. Aqueles
que migraram para o digital hoje alcancam
publicos que antes pareciam inalcancaveis.
Reserve tempo para estudar tendéncias.
Ao longo da semana, dedique momentos para
analisar o mercado de interesse. Observe os co-
mentarios de clientes, as mudancas de compor-
tamento e as movimentacdes da concorréncia.
Identifique padrées: comportamentos

que se repetem com o tempo ajudam a pre-
ver tendéncias. Use a pergunta do ‘e se?”: a
cada decisao estratégica, questione-se — “E
se o cenario X mudar, como isso afetard nos-
sa estratégia?” Essa reflexdo permite reagir
com agilidade e consisténcia.

O cendrio atual exige vigilancia e flexibi-
lidade. Empresas que esperam a mudanca
bater a porta podem ser surpreendidas. Ja
aquelas que se preparam com antecedéncia
tém mais chances de prosperar, mesmo em
tempos de incerteza.
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