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A educagdo é onde decidimos se
amamaos nossas criancas o bastante para

ndo expulsd-las de nosso mundo
Hannah Arendt

Fecomércio

Consumidores brasilienses
preferem pagar a vista

Pesquisa encomendada pelo Sindivarejista
aponta que cerca de 48% dos consumidores
irdo comprar os presentes de Natal a vista,
neste ano. Do total dos pesquisados, 33% vao
pagar com Pix e 15% em dinheiro. 51,5%
pretendem usar cartdo de crédito e débito
para a compra dos presentes natalinos.
“Estamos otimistas com as vendas, neste
Natal. Deveremos crescer cerca de 10,5% em
relacdo a 2023”, estima o presidente do
Sindivarejista, Sebastido Abritta.

Reforco do 13°

Neste ano, o 13° saldrio deverd injetar
aproximadamente R$ 10,19 bilhdes na
economia do Distrito Federal, de acordo com
o Dieese. O montante € 15,53% a mais que em
2023, quando o pagamento do 13° saldrio
aportou R$ 8,8 bilhoes.

Sindivarejista/Divulgacao

“Moro aqui,
compro aqui"

“Este é um
periodo em que
sempre reativamos a
campanha
permanente do
Sindivarejista,
intitulada ‘Moro
aqui, compro aqui),
destaca Abritta. Ele
explica que as compras realizadas no
comércio varejista do DF trazem maior
geracdo de renda, novos empregos e
arrecadacdo tributdria, que resulta na
possibilidade de melhores servicos ptblicos.

Investidores do DF em destaque na B3

O Distrito Federal tem
mais de 167,7 mil contas
abertas na B3, com
investimentos que somam mais
de R$ 14 bilhoes. Isso coloca a
capital federal na 72 posi¢ao
entre as unidades federativas
com mais investimentos em
bolsa. Os dados sao da B3 —
bolsa de valores do mercado
de capitais brasileiro, de
dezembro de 2024.

Centro-Oeste: maior crescimento do pais

Segundo a Associacao Brasileira das Entidades dos Mercados Financeiro e de Capitais
(Anbima), a maior evolucdo do volume financeiro investido no Brasil foi registrado na

regido Centro-Oeste, saindo de R$ 337,9 bilhdes, em dezembro de 2023, para R$ 372 bilhoes,

em junho deste ano (+ 10% no primeiro semestre de 2024).

Memorial CDL conta
a historia da entidade
na capital federal

Os 19 presidentes, as principais
conquistas de seus mandatos, além
do desenvolvimento da economia e
da sociedade local, estao
documentados no memorial da
CDL-DE Arquivos de midia foram
conservados, apoiados pelos
depoimentos de associados,

Wagner da Silveira, Eduardo Rodrigues,Geraldo
Araiijo, Alvaro Silveira e Ennius Muniz

representantes da entidade, da CDL Jovem e da Fundacao CDL, que compdem a
organizacdo em sua totalidade e destacam suas principais atuagoes.

Para as futuras geracoes

“Esse trabalho serve de exemplo para o Brasil. Além disso, proporciona as futuras
geracoes — filhos, netos e descendentes — um entendimento sobre o desenvolvimento do
empreendedorismo, do trabalho conjunto e da busca por solugdes para os problemas
didrios dos lojistas, tanto no Distrito Federal quanto em todo o Brasil”, conta o presidente
da CDL-DE Wagner Silveira. O espaco serd aberto ao ptiblico em 2025, com visitacao
disponivel as segundas e quartas-feiras, das 14h as 18h.

Parceria Sesc e GDF na
reabertura do Teatro Nacional

Depois de quase 11 anos fechada, a Sala
Martins Pena, no Teatro Nacional Claudio
Santoro, foi oficialmente reinaugurada na
sexta-feira passada. O evento foi realizado
pelo Sesc-DE em parceria com a Secretaria
de Cultura e Economia Criativa (Secec-DF),
e contou com uma apresentacao especial
da Orquestra Sinfonica do Teatro Nacional
Claudio Santoro (OSTNCS), ao lado da dupla
Chitaozinho e Xorord. A cerimonia contou
com a presenca do presidente do Sistema
Fecomércio-DE, José Aparecido Freire; do
governador Ibaneis Rocha; do secretdrio de
Cultura, Claudio Abrantes; do diretor regional
do Sesc-DE Valcides de Aratjo; e outras
autoridades e convidados, com abertura ao
publico no sdbado, domingo e hoje com a
banda Plebe Rude, celebrando a riqueza
cultural de Brasilia.

Centro Cultural na Asa Norte

José Aparecido destacou os esfor¢os do
Sistema Fecomércio-DF para fomentar a
cultura no Distrito Federal. Ele mencionou a
revitalizacdo dos teatros do Sesc e anunciou a
construcdo de um Centro Cultural na Asa
Norte. “Um prédio inteiro dard lugar a um
grande ponto de encontro para apresentacoes,
oficinas, palestras e diversas acoes culturais.
Com isso, estamos refor¢cando nossa presenca
em vdrias cidades do DF”, afirmou Aparecido.

FIM DE ANO
Para dar os dltimos retoques no visual, brasilienses buscam saldes e barbearias. Sindicato do setor projeta um crescimento

de até 6% no faturamento em relacao ao mesmo periodo do ano passado e clientes se planejam para garantir uma vaga
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Beleza
em alta

» CARLOS SILVA

omachegada das festas de
fim de ano, saldes e bar-
bearias do Distrito Fede-
ral vivem um dos periodos
mais movimentados do calenda-
rio. Estabelecimentos da capital
aproveitam a alta procura e apos-
tam em servi¢os especiais e ten-
déncias para atrair clientes. Se-
gundo estimativas do Sindicato
dos Saloes, Institutos, Centros de
Beleza e Estética do Distrito Fede-
ral (Simbeleza-DF), o setor deve
registrar um crescimento de até
6% no faturamento em relacio ao
mesmo periodo do passado. En-
quanto isso, os brasilienses dao os
dltimos retoques no visual.

A rede de barbearias Glauber
Barbieri é uma das que teve au-
mento significativo na clientela na
reta final de 2024. “Comecou um
pouco timido, mas, de uma sema-
na para c4, a agenda jé estd 90%
preenchida”, conta Glauber Bar-
bieri, proprietdrio do estabeleci-
mento. Ele destaca que a deman-
da cresce especialmente na épo-
ca das festas de Natal e Ano-Novo,
periodo no qual as duas unidades
da barbearia — No Guard I e Il —
alcancam lotacao maxima. “E gra-
tificante ver o puiblico preocupado
em ficar bonito”, diz ele.

Os atendimentos mais requi-
sitados na barbearia sdo o corte
de cabelo e a barba, seguidos pela
modelagem de sobrancelhas. “Os
homens estdo quebrando o pa-
radigma de cuidar da aparéncia’,
afirma. Além disso, a procura por

produtos de beleza como pomadas
capilares e balms para barba tam-
bém tem crescido. Essa mudan-
ca de comportamento do publi-
co masculino tem impactado po-
sitivamente os ganhos do negécio.
O saldo de Patricia Amaral, de
40 anos, em Vicente Pires, é ou-
tro que estd a todo vapor. “Temos
uma média de 35 clientes por dia,
gracas ao trabalho em equipe de
profissionais como manicures, ca-
beleireiras e designers de cilios”,
destaca. Na temporada de forma-
turas, confraternizacoes e festas,
penteados e maquiagens tém li-
derado os pedidos. “A procura au-
mentou cerca de 75% em relacao
ao ano passado”, comemora.
Atendendo a crescente de-
manda por produtos mais sus-
tentdveis, o saldo adotou uma li-
nha orgénica. “Nossos tratamen-
tos proporcionam uma beleza na-
tural, desejo de muitas clientes”,
conta a empresdria. Assim, Patri-
cia estd confiante em triplicar o
rendimento até o fim do ano. “Es-
tamos trabalhando com parce-
rias e planejando expandir a equi-
pe em 2025. As expectativas para
o futuro sao excelentes”, afirma.
Entretanto, nem todo mundo
relata crescimento na demanda.
Rosilene Silva, 50, proprietdria do
saldo Brasilianas, no Sudoeste, re-
velou que abusca pelo saldo de be-
leza estéd abaixo do esperado. Ape-
sar de ter agenda preenchida, o vo-
lume de fregueses caiu para cerca
de 70%, enquanto em 2023 a ocu-
pacdo foi de 90%. “Foi bem atipico.
Porém, esperamos que as vendas

0 saldo de Patricia Amaral, 40, em Vicente Pires, esta a todo vapor, com média de 35 clientes por dia

aumentem até o fim do més’, diz.
Para lidar com a queda no mo-
vimento, Rosilene tem apostado
em redes sociais, combos promo-
cionais e listas de transmissao. “Se
vocé ndo estd on-line, dificilmen-
te vai conseguir vender. Isso nos
afeta mais intensamente, mas é a
realidade em todo o setor de ser-
vicos”, avalia. No entanto, a maior
dificuldade é encontrar profissio-
nais qualificados, principalmen-
te manicures. “Hoje, muitos pre-
ferem atender por conta prépria.
Isso torna dificil manter equipes
completas nos saldes”, explicou.

Para celebrar

Maria Fernanda, 42 anos, resol-
veu aproveitar a proximidade das
festividades de dezembro e reno-
var o visual. “Sempre venho nes-
ta época. Hoje, vou fazer cabelo e
maquiagem, pois vou a uma con-
fraternizacao”, contou. Amoradora
de Vicente Pires ressalta o planeja-
mento como algo essencial, devido

a alta demanda: “Sempre agen-
do antecipadamente”. Ela também
aproveita pacotes promocionais,
mas acredita que os gastos aumen-
tam neste més, dependendo dos
COMPromissos sociais.

O servidor publico Charles
Moura, 41, é um cliente assiduo
nas barbearias. Ele explica que,
durante o Natal e 0 Ano-Novo, cos-
tuma se preparar com mais cuida-
do para eventos sociais. “Dou um
trato melhor no cabelo e na bar-
ba. Comisso, fico alinhado para as
comemoracdes. Tenho um even-
to neste fim de semana mesmo’,
afirmou. Assim como Maria, ele
aposta no planejamento na hora
de garantir um visual caprichado.
“Gosto de cortar a cada 15 dias. J4
marco o préximo corte, logo ap6s
terminar o atual”, diz.

Autocuidado

Téania Gomes, diretora do Sim-
beleza-DE afirma que a deman-
dareflete o desejo das pessoas de

celebrar as festividades de apa-
réncia renovada. “As festas de fim
de ano trazem consigo um auto-
cuidado maior, além de promove-
rem momentos de uniao familiar,
nos quais o cuidado com a bele-
za também é um presente. Essa
busca por servicos estd alinhada

aconstante inovagao do mercado.
Produtos e tratamentos vao desde
escovas tradicionais até cuidados
avancados com os fios”, explica.
Com agendas lotadas, a pala-
vra-chave do setor tem sido or-
ganizacdo. “Clientes frequentes
conseguem agendar antes, ga-
rantindo atendimento sem trans-
tornos. Quem deixa para a tltima
hora tem acesso a umalista de es-
pera ou encaixes, quando possi-
vel. Quase sempre conseguimos
acertar pelo menos um dos pro-
cedimentos desejados”, comenta.
Segundo a representante da
entidade, a expectativa é de que
servicos como cortes de cabelo,
hidratacdes, escovas, designer de
sobrancelha, unhas e SPA sejam
0s mais procurados. Além disso,
tendéncias como a franja butter-
fly e tratamentos tecnolégicos
especificos para os fios ganham
destaque nesta temporada.
Desse modo, o clima de oti-
mismo toma conta do setor e
reflete as perspectivas para o
proximo ano. “Estamos con-
fiantes de que 2025 serd de
crescimento ainda maior. A
constante inovagdo no merca-
do de beleza e o cuidado com
os clientes sdo elementos que
nos ajudam a superar desafios
e ampliar resultados”, conclui a
diretora do Simbeleza.

SECRETARIA EXECUTIVA
DEPARTAMENTO DE
LOGISTICA EM SAUDE

AVISO DE LICITAGAO

O Departamento de Logistica em Satde, UASG 250005, do Ministério da Saude
torna publico aos interessados a abertura de LICITAGAO NA MODALIDADE
PREGAO ELETRONICO COM SISTEMA DE REGISTRO DE PRECOS,

conforme disposicées abaixo:

REPUBLICAGAO PREGAO ELETRONICO — SRP N° 90144/2024
OBJETO: Aquisigdode LEVONORGESTREI'_, ASSOCIADO AETINILESTRADIOL,
0,15MG + 0,03 MG, EM BLISTER CALENDARIO, diante das demais especificagdes
contidas no Edital e seus anexos. ABERTURA DA SESSAO: 06/01/2025 —
HORARIO: 09:00 HORAS (HORARIO DE BRASILIA), no sitio eletronico:
www.gov.br/compras, onde também podera ser retirado o Edital e seus anexos.

ODILON BORGES DE SOUZA
Diretor do Departamento de Logistica em Saude
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