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NEGOCIOS / 0 nimero de empreendedores com mdltiplas franquias no Brasil cresceu significativamente nos GlLtimos
anos. Multimarcas lideram essa tendéncia, demonstrando a busca por diversificacao

Nova era do franchising

» FERNANDA STRICKLAND

os ultimos dois anos,

o franchising brasilei-

ro testemunhou um au-

mento expressivo na
presenca de empreendedores
que gerenciam duas ou mais
operagdes, seja de uma unica
marca seja de redes distintas.
De acordo com a pesquisa de
Multifranqueados da Associacao
Brasileira de Franchising (ABF),
esses profissionais passaram a
atuar em 87% das redes de fran-
quias no pais em 2024, frente aos
83% registrados em 2022.

Os multifranqueados se divi-
dem em dois grupos: multimar-
ca, que sao empreendedores com
franquias de diferentes redes, e
monomarca, aqueles que ope-
ram mais de uma unidade de
uma unica marca. Segundo da-
dos do segundo trimestre deste
ano, h aproximadamente 2.828
redes de franquias com multi-
franqueados no Brasil. Dessas,
1.725 sdo compostas por multi-
marcas, enquanto 1.103 contam
com monomarca.

Os dados mostram ainda que
houve um crescimento notédvel
nos multimarcas, cuja participa-
c¢do subiu de 52% para 61% nesse
periodo, destacando uma evolu-
¢do significativa do setor e a bus-
ca por diversificacao.

O aumento no numero de
multifranqueados nao é apenas
uma tendéncia global, mas tam-
bém reflete o amadurecimen-
to e fortalecimento do setor de
franquias no Brasil. Segundo a
ABE esse crescimento estd re-
lacionado a maior experiéncia
e preparo dos empreendedores,
que agora tém mais recursos

financeiros e conhecimento pa-
raexpandir os negécios, além do
proprio avango do mercado de
franchising no pais.

Segundo o presidente da ABE,
Tom Moreira Leite, ser multifran-
queado € vantajoso, tanto para
ele préprio quanto para a em-
presa franqueadora. “Para o fran-
queado, é o caminho natural pa-
ra que ele também expanda seus
negdcios, rentabilizando um ati-
vo fundamental: o conhecimen-
to que ele detém da operacgao da-
quela franquia. Com mais unida-
des, ele consegue diluir despesas
de supervisao do negdécio, além
de capturar mais valor com me-
nor riscos por ja dominar o ne-
gécio”, afirmou.

Tom ressaltou que, do ponto
de vista da franqueadora, entre
outras vantagens, o multifran-
queado demonstra ter maior ca-
pacidade de gestdo. “De forma
geral, ter multifranqueados na
rede acelera o processo de ex-
pansao, pois sdo parceiros ja com
conhecimento e experiéncia na-
quele negdcio. Além disso, o pro-
cesso de treinamento, assessora-
mento e acompanhamento por
parte da franqueadora também
acaba sendo facilitado. Mas é ne-
cessdrio, do lado da franqueado-
ra, preparar-se para apoiar esse
franqueado na jornada de cres-
cimento empresarial”, observou.

A opinido é corroborada por
Cristy Martins, diretora de Fran-
queados da entidade, ela pro-
pria uma multifranqueada. De
acordo com a executiva, a maior
participacdo é impulsionada
também por uma maior profis-
sionalizacdo desses investidores
e pelas oportunidades de expan-
sdo que o mercado de franquias
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Nova tendéncia

A ABF atribui essa nova tendéncia a uma maior
maturidade e robustez do setor de franquias

PRESENCA DE
MULTIFRANQUEADOS

2022 83
2024 | . 87

MEDIA DE PARTICIPACAO DE

MULTIFRANQUEADOS NAS REDES

2022 |
2024

19,5
21,6

MEDIA DE OPERACOES DE
FRANQUIAS POR REDE GERIDAS
POR MULTIFRANQUEADOS

2022 30
2024 | 30

MULTIFRANQUEADOS
DE MULTIMARCAS

2022 | 52
2024 | 61

Fonte: ABF

oferece. “Ao longo dos anos, vi-
mos surgir multifranqueados
que criaram grandes grupos pa-
ra administrar dezenas de ope-
racoes de franquias de uma ou
mais marcas, o que demonstra
também a confianca destes in-
vestidores nesse modelo de ne-
gécios e a busca por diversifica-
cdo de investimentos.”

Ao serem observados mer-
cados mais maduros, como o
dos Estados Unidos, hd uma
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forte presenca de multifran-
queados, que criaram verda-
deiros conglomerados de fran-
quias. Na visdo do presiden-
te da ABE “a tendéncia é que
a inddstria do franchising no
Brasil tenha cada vez mais
multifranqueados”.

Exemplos

O Grupo MoveEdu, lider no
segmento educacional no Brasil

Divulgagao/Microlins

QUANTIDADE DE MARCAS
ADMINISTRADAS POR CADA
MULTIFRANQUEADO

2022
2 a 4 marcas 99

5 a7 marcas 05
8 a 10 marcas 05
2 Acima de 10 marcas 0
2024
2 a 4 marcas 97
5a 7 marcas 15
8 a 10 marcas 05
Acima de 10 marcas 1

e responsdvel por marcas como
Microlins, Prepara Cursos, En-
sina Mais Turma da Mdnica e
faculdades EaD, tem demons-
trado o impacto significativo
dos multifranqueados no cres-
cimento sustentdvel de suas re-
des. Cerca de 20% dos empresd-
rios ligados ao grupo tém mais
de uma franquia, consolidando-
se como pilares para a expan-
sdo e consolidacdo do mercado
educacional brasileiro.
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Com mais unidades,
ele consegue

diluir despesas

de supervisao do
negocio, além de
capturar mais valor
COm menor riscos
por ja dominar o
negocio

Tom Moreira Leite,
presidente da Associagdo
Brasileira de Franchising

Com mais de mil escolas em
funcionamento e uma previsao
de encerrar 2024 com 192 no-
vas unidades, o grupo é outro
exemplo e destaca que muitas
dessas aberturas sdo coman-
dadas por empresdrios expe-
rientes que gerenciam muilti-
plas operacdes.

Segundo André Gabriel, ge-
rente de expansdo do Grupo
MoveEdu, os multifranqueados
sdo mais do que simples inves-
tidores: sdo guardides das mar-
cas e exemplos para novos em-
preendedores. “Eles demons-
tram os beneficios de investir
no setor educacional, que es-
td em franca expansdo, atrain-
do profissionais, como profes-
sores, pedagogos e investidores
que buscam diversificar seus
portfélios”, afirmou Gabriel.
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Rivaldo Guedes, de 60 anos, é um dos maiores multifranqueados do Brasil, com 47 escolas

Apoio de parceiros e consultores

Com 47 escolas Microlins es-
palhadas por estados, como Es-
pirito Santo, Bahia, Rio de Ja-
neiro e Mato Grosso do Sul, Ri-
valdo Guedes, de 60 anos, é um
dos maiores multifranqueados
do Brasil. Ele administra uma
base de 15 mil alunos e emprega
mais de 500 funciondrios.

A trajetéria de Rivaldo come-
cou em 2001, quando abriu sua
primeira unidade em Colatina,
no Espirito Santo. O sucesso ini-
cial levou a expansdo para ou-
tras regides e a construcao de um
projeto robusto de crescimento.

“Minha jornada comecou por
necessidade e rapidamente se
transformou em um sonho de ex-
pansdo. A cada ano, ampliamos
nossa atuacao, alcancando dife-
rentes perfis de cidades, de gran-
des centros a pequenas localida-
des”, relatou Guedes.

Rivaldo atribui parte do su-
cesso ao apoio de consulto-
res e parceiros, que se torna-
ram sécios em novas empreita-
das. Com planos de atingir 60
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Percebi vantagens
em ter um grupo de
franquias no mesmo
segmento. Criei uma
logistica que me
permite otimizar os
custos”

Thiago Souto, dono de seis
escolas franqueadas

escolas Microlins nos préximos
dois anos, ele reforca sua cren-
¢ano impacto transformador da
educacdo. “A educacao transfor-
ma vidas, sejam as dos alunos,
dos sécios ou dos investidores.

Meu objetivo agora é proporcio-
nar a outros as mesmas oportu-
nidades que recebi”, disse.

Outro exemplo de sucesso é
Thiago Souto, de 38 anos, que
administra seis escolas da Pre-
para Cursos nos estados de Per-
nambuco e Paraiba. A trajetoria
comecou como colaborador em
uma unidade da marca, e, em
2013, ele decidiu abrir sua pri-
meira franquia.

“Percebi vantagens em ter um
grupo de franquias no mesmo
segmento. Criei uma logistica
que me permite administrar os
negocios de perto e otimizei cus-
tos, como em marketing digital,
ampliando o alcance dos cursos”,
explica Souto, que hoje atende a
quase 3 mil alunos.

Além de expandir as opera-
¢oes, Thiago tem como meta
inspirar jovens e adultos com
a histéria de superacdo. “Que-
ro mostrar que é possivel co-
mecar de baixo e alcangar o to-
po com dedicacdo e empenho”,
conclui. (FS)



